
Κύρος Βογιατζόγλου

Στρατηγικά βήματα στα social media
για τη νέα επιχείρηση





Ο στόχος του project Να καθοδηγήσουμε όσο το δυνατόν 
περισσότερους ανθρώπους να αναδείξουν τον 
καλύτερό τους εαυτό και να αλλάξουν τη ζωή 
τους, ανακαλύπτοντας το προσωπικό τους στυλ.



Τι είναι Social Media



Video



Live

Διαφημίσεις
Προϊοντικά

Δωρεάν σεμινάρια

Live YogaHow-To Testimonials



TikTok







Reels (Instagram / Facebook)





Blogging







Website & Landing Pages



www.yourstylelanguage.com

http://www.yourstylelanguage.com


Your Style Breakthrough Live - Landing Page

https://bit.ly/BreakthroughMar23


Δωρεάν πληροφορία



Styling Mornings Δωρεάν σεμινάρια

https://www.youtube.com/playlist?list=PLVPW8sYr5Mu6E0Fj8h2KCzjYLUY3CIFsu
https://youtu.be/yejU9aYvlIc


Email marketing













Facebook / Instagram Ads



1 2



YouTube







Επικοινωνία







Συνέπεια Να είσαι εκεί συστηματικά για το κοινό σου, 
χωρίς να θυσιάζεις την ποιότητα.

TikTok | Επιβράβευση της συνέπειας

Closet Stories | >70% open rate

YouTube | >800 subscribers



Ευελιξία Δοκιμάζεις οτιδήποτε καινούργιο
Πειραματίζεσαι συνεχώς

Η αλλαγή είναι μέρος της διαδικασίας
η διαδικασία



Κείμενο vs. Βίντεο Δεν υπάρχει σύγκριση



Ποιος το λέει; Ο ευχαριστημένος πελάτης



Ποιος το λέει; Ο ευχαριστημένος πελάτης



Ποιος το λέει; Ο ευχαριστημένος πελάτης



Ποιος το λέει; Ο ευχαριστημένος πελάτης

http://www.youtube.com/watch?v=aBhsfQKSPyY


Δημιουργία κοινότητας Online / Offline

http://www.youtube.com/watch?v=lSbKU7fZyvY


Δυνατό προϊόν Να είναι και να φαίνεται

Τι μπορείς να κάνεις για να φανεί η αξία
του δικού σου προϊόντος;

Τι έχω:
Γνώση, προσωπικότητα, εμπειρία, 
αποτελέσματα, με νοιάζει για σένα.

Πώς το αποδεικνύω:
Φωτογραφίσεις, δωρεάν πληροφορία, 
testimonials, δέσιμο της κοινότητας, 
εκδηλώσεις offline, απαντήσεις σε 
μηνύματα.



The million dollar question Και τι ανεβάζω;

?



The million dollar question Πώς θα δώσω τη μεγαλύτερη δυνατή αξία;



Πώς ξεκινάς Επικεντρώσου στις ανάγκες του κοινού σου

1. Προσδιόρισε τον ιδανικό σου πελάτη

2. Κατανόησε τις πραγματικές του ανάγκες

3. Φέρε αυτόν τον άνθρωπο όσο το δυνατόν
    πιο κοντά στην πραγματική εμπειρία



Πώς θα προσεγγίσεις το δικό σου κοινό;

Άσκηση                              Το δικό σου project

1. Ποιο είναι το κοινό σου;

2. Τι άποψη έχει για το προϊόν σου ή την υπηρεσία σου;

3. Τι πληροφορία χρειάζονται;

4. Τι μορφή θα έχει η πληροφορία;



kyros@yourstylelanguage.com

6942474938

@kyros_v

@yourstylelanguage

linkedin.com/in/kyrosv

https://www.instagram.com/katgiannakaki
https://www.facebook.com/yourstylelanguage

